
医療機器の開発にあたっては、機器の市場分析や戦略立案、開発計画の策定等、
出口戦略までを考えた上で開発に着手することが重要です。
本セミナーでは、医療機器のスペシャリストである臨床工学技士等から医療現場の
困りごとや背景を学び、マーケティングの観点で現場ニーズを分析する手法を、
ワークショップを交えて身に付けます。

令和４年

11月28日 10:00-15:30
ホテルプラザ菜の花 ４階「槙」（千葉市中央区⾧洲１－８－１）

内容

講師

日時

共催：(一社)千葉県臨床工学技士会[予定]、千葉県、（公財）千葉県産業振興センター

後援：(公社)日本臨床工学技士会[予定]

T E L  : 04-7133-0139

F A X  : 04-7133-0162

E-mail: cmn@ccjc-net.or.jp

お申込み／

お問い合わせ

公益財団法人千葉県産業振興センター

東葛テクノプラザ

月

【参加費無料】 定員２０名程度（先着順）

連携推進課

会場

令和４年度 医療機器等開発・事業化支援事業

申込
・申込書に必要事項をご記入のうえ、下記の連絡先へお申込みください。

●講義：「医療機器開発におけるマーケティングの重要性」

●講義：「臨工連携事例と現場の困りごと紹介」

●現場ニーズ・事例のマーケティング実践ワークショップ

株式会社メディカルラボパートナーズ 代表取締役 清水美雪 氏
➤医療機器や周辺機器の開発にあたって出口戦略を踏まえた

➤臨床工学技士より、業務や臨工連携の事例、臨床工学技士の視点

医療法人鉄蕉会 亀田総合病院 臨床工学技士 関根広介 氏
医療法人社団明生会 三橋病院 臨床工学技士 井竹康郎 氏

株式会社メディカルラボパートナーズ 代表取締役 清水美雪 氏
医療法人鉄蕉会 亀田総合病院 臨床工学技士 関根広介 氏
医療法人社団明生会 三橋病院 臨床工学技士 井竹康郎 氏
➤ワークショップを通して、現場ニーズのマーケティング手法を身につけます。

・本セミナーは原則、県内に事業所のある中小企業を対象とします。

※途中、昼休憩を挟みます。

（１社で複数名のご参加も可能です。）

マーケティングの重要性を開発事例を交えて解説します

からの医療現場の困りごとを紹介します。

日本臨床工学技士会

オリジナルマスコット

シープリンチーバくん

清水美雪 氏

関根広介 氏

井竹康郎 氏



引用元：Google社「Google マップ」

・新型コロナウィルス感染症への対策として、セミナーへお越しいただくにあたり、マスクの着用、
　備え付けの消毒液による手指の消毒、受付での検温などに御協力をお願いいたします。
・なお、発熱や強いだるさ、息苦しさがある方、体調に不安のある方は受講を御遠慮ください。
・また、今後の感染状況等により、開催日に変更等が生じる場合もございます。予め御承知おき
　ください。

所　 属
役 　職

参加申込書

企業名

住所

ＴＥＬ

E-mail

参加者
氏　 名

●千葉都市モノレール

「県庁前駅」から徒歩１分

● JR 内房線・外房線

「本千葉駅」から徒歩３分

●小湊バス（千葉駅）

「千葉県庁前」下車、徒歩１分

●京葉道路

「松が丘IC」から車で１5分

公益財団法人千葉県産業振興センター

東葛テクノプラザ

お申込み／お問い合わせ

T E L  ：04-7133-0139

F A X  ：04-7133-0162

E-mail：cmn@ccjc-net.or.jp連携推進課

【交通アクセス】

（以下の必要事項を直接メールにご記入いただくことでも申込み可能です。）


